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Le commerce dans le BTP 

 
 

 

Prérequis 

 

Posséder au moins 3 ans d’expérience dans le secteur du BTP à des postes possédant une 

dimension commerciale : conducteur de travaux, chargé d’affaire, études de prix, 

commercial, directeur commercial, manager, chef d’entreprise.   

Les participants devront être munis d’un ordinateur équipé de Microsoft Excel et de la liste 

des devis remis par leur entreprise dans les 12 derniers mois. 

 

Objectifs 

 

1. Structurer sa démarche commerciale 

2. Progresser dans sa faculté à traiter des affaires à marge positive 

3. Être en mesure de réaliser une stratégie commerciale 

4. Découvrir l’éthique dans le BTP 

5. Mettre en place des outils commerciaux 

 

 

Durée 

 

2 jours  

 

Modalités et délai d’accès 

 

Contact par téléphone au moins 3 semaines avant la date souhaitée 

Signature d’une convention de prestation 

 

 

Indicateurs mesurés sur les formations réalisées 

 

Taux de satisfaction : 98 % 

Taux d’atteinte des objectifs : 100 % 

http://www.meliusconseil.com/
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Lieux 

 

En présentiel au sein de l’entreprise 

 

Tarifs 

 

3 000 € HT forfaitaires hors frais d’hébergement et de restauration. 

 

Contacts 

 

Gaëtan de Gevigney 06 50 27 32 09 gaetandegevigney@meliusconseil.com 

 

Méthodes mobilisées 

 

La formation s’adresse à un groupe de 5 à 15 personnes en salle de réunion équipée d’un 

vidéoprojecteur au sein de l’entreprise. Elle alterne théorie et exercices pratiques appliqués 

à la réalité de chaque personne présente.  

 

Modalités d’évaluation 

 

Des exercices pratiques seront proposés et corrigés en séance afin de vérifier l’atteinte des 

objectifs. 

 

Taux de rupture 

 

Le taux de rupture de parcours constaté sur cette formation depuis 12 mois par les 

participants est de 0 %. 

 

Accessibilité PMR 

 

L’accessibilité sera adaptée en fonction du besoin des personnes formées. L’information 

sera recueillie au moment de l’envoi du questionnaire préalable Q04 

 

Contact PSH 

 

Gaëtan de Gevigney 06 50 27 32 09 gaetandegevigney@meliusconseil.com 

http://www.meliusconseil.com/
mailto:gaetandegevigney@meliusconseil.com
mailto:gaetandegevigney@meliusconseil.com

